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,,Békebeli” han-
gulatot idéz0, két-
napos programra invitalta part-
nereit, szakmai baratait a part-
ners Kft. A 2014. junius 5-6-
an, a felsomocsoladi Bano
Maria Kastélyszalloban tartott
rendezvény egyszerre teremtett
alkalmat egyrészt szakmai in-
formaciok kicserélésére, vala-
mint kotetlen kikapcsolodasra.
A helyszin — amelyhez egyéb-
ként a partners tulajdonos-iigy-
vezetdjét, Ratkovics Pétert
csaladi kotelékek is flizik — in-
kabb volt egyfajta hihetetleniil
bekes, idilli sziget, semmint
szalloda (bar természetesen az
is!). A mintegy 40 f6s vendég-
sereg tagjait — akik kozott a
flexdban érdekelt, legjelentd-
sebb cégek (Mondi Szada, Tet-
raPack, Mizsepack, Hungaro
Casing, Intergraf Digiflex, Fle-
xo-Line 2001, Mikroflex Rep-
ro stb.) tulajdonosait, ligyvezetdit, képvi-
sel6it is megtalalhattuk — olyan érzés jarta
at, hogy csaladi baratként latjak vendégiil
egy kastély-udvarhazban.

S a programot tekintve is ez a fajta szi-
vélyesség és oldottsag volt a jellemzo.
Mert noha a csiitortok délutan szakmai
el6adasokkal telt, azok hangvétele, inter-
aktivitasa flexos szakemberek egymas-
kozti laza — olykor csipkelédésektdl sem
mentes —, am mindenképpen érdemi in-
formaciokat tartalmazé beszélgetésének
bizonyultak, semmint merev el6adoi ki-
nyilatkoztatasoknak. Jelen beszamolonk-
ban nem részleteznénk az eldadasokat, in-
kabb csak izelit6t adunk abbol, mi min-
denrdl volt szo.

Az elsé eladast az idén negyvenedik
sziiletésnapjat iinneplé DuPont Cyrel®
iizletag képviseletében Hubert Steffan, a
kelet-kozép-eurdpai régioért felelds érté-
kesitési vezetd tartotta, amelyben részben
attekintette az 1802-ben alapitott cég tel-
jes egészeét, majd kiilon foglalkozott a fle-
xibiliscsomagolo-piac jelen helyzetével,
illetve kilatasaival. El6adasaban részlete-
sen indokolta, mi minden tamasztja ala
azt a tényt, hogy tovabbra is dinamikusan
né az igény a csomagoloanyagok irant.
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Flexo-parti a partnersszel

A kovetkez6 el6adas egy ,.kettds el6-
adas” volt, ugyanis a DuPont részér6l
Alexander Gantcheyv, illetve az Esko
kelet-kozép-eurdpai értékesitési mene-
dzsere, Jana Blazickova kiilon-kiilon,
am egy cél érdekében, azt mutattak be
egy-egy igen részletes prezentacio keretei
kozott, hogy a HDFlexo DigiFlow rend-
szer, illetve a specialis lemeztechnoldgia
milyen forradalmi mindségi valtozast és
standardizalasi lehetdséget jelent a hajlé-
konyfalu flexonyomtatas el6készitésében,
a nyomoforma készitésében, és ennek ko-
vetkezményeként természetesen magaban
a nyomtatasban.

A harmadik el6adast Bernhard Brand-
stiittertol, a keskenypalyas flexogépeirdl
hires és rendkiviil innovativ angol Edale
cég kelet-kozép-europai képvisel6jétol
hallhattak a jelenlévok. Ennek igazi
apropdjaul az szolgalt, hogy az Edale és a
Miiller Martini konszernszintii megalla-
podasa miatt az Edale-gépek képviseletét
Magyarorszagon ezentul a hazai Miiller
Martini képviselet latja el. Informacionk
szerint azonban szoros egylittmikodés-
ben a korabbi képviselettel, azaz a part-
ners Kft.-vel.

A kovetkezo el6adas a Rolf Meyer cég
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képviseletében
Alexander He-
geltol hangzott
el, amelyben
bemutatta a cég
altal kifejlesztett
innovativ meg-
oldasokat a ra-
kelkések (Doctor
i Blade) teriiletén.
‘L . Ezek a rakelké-
sek alapanyaguk
Osszetétele, kidolgozottsaguk és termé-
szetesen felhasznalastol fiiggd formajuk,
elképzésiik szerint igen sokfélék lehet-
nek, az eldado részletesen ismertette vo-
natkozo kinalatukat. Emellett teritékre
kertilt kdrnyezetbarat tisztito folyadékuk
is, amely nemcsak az anilox hengerek,
hanem nyomohengerek és cylinderek
tisztitdsara egyarant alkalmas.

A befejez6 eléadast az Esko képvisele-
tében Ishu Khurana tartotta, mégpedig a
WebCenterr6l, amely egy webbazisu plat-
form a gyartas-elékészités, -jovahagyas,
projekt-életciklus és -eszkdztar mene-
dzselésére. A WebCenter hasznalataval
gyakorlatilag a teljes csomagoldanyag-
gyartasi folyamat egyetlen szamitogép
elétt tilve attekinthetévé valik valamennyi
érintett — nyomda, megrendeld, studio —
szamara egyidejiileg, és mindig ugyanab-
ban a dokumentumban dolgozva. Ennek
azért van kiilonosen nagy jelentdsége,
mert ma — részben vagy egészben — jel-
lemzden gyorsan valtoznak a csomagola-
sok, és ezért megnott a tévesztés, tévedés
esélye. A WebCenter tulajdonképpen azt
kiiszoboli ki, ami talan a legdragabb a
gyartas soran: megakadalyozza, hogy
rosszul legyen kinyomva az anyag.
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A szorosan vett szakmai részt kove-
téen pedig hamisitatlan barati tarsasag-
ga alakult a csapat: olyannd, amely
cseppet sem mentes sem a jo ételek és
féleg a kitling italok fogyasztasanak
kedvelésétdl, és egyébként is nagyon
szereti élvezni az élet napsiitotte olda-
lat, tartozzon oda barmi is...

A napsiitotte oldal azonban nemcsak
atvitt értelemben volt jelen a rendezvé-
nyen, hanem konkrétan is: a tarsasag a
rendezvény masnapjanak reggelén, va-
loban napsiitésben szallt vitorlasra, s
hajozott at a boglari kikotébdl Bada-
csonyba. Természetesen nemcsak az-
ért, hogy megtekintse a badacsonyi
hegyoldalbol elétarulo Balaton pazar
latvanyat, hanem azért is, hogy egyut-
tal élvezze a hegy neduinek sajatsago-
san egyediilallé zamatat. ..

Miutan mindenki kell6 alapossaggal
— és persze ¢élvezettel — megismerke-
dett Badacsony hires leveivel, visszavi-
torlazott a tarsasag Boglarra, onnan pe-
dig kisbuszokra szallva visszatért a
kastélyba, hogy az estét egy szabadtéri
grillpartival, valamint tovabbi joféle
italok fogyasztasaval, meg persze ko-
tetlen beszélgetésekkel toltse. Masnap
reggel pedig mindenki mehetett isten
hirével oda, ahol tolteni kivanta Piin-
kosd hosszu hétvégéjét.

Nos, talan ennyibdl is érezheto,
hogy miért irtam beszamolom elején,
hogy ,,békebeli” volt ez a kétnapos
program... Ugyanis, mieldtt ,,megiilt
volna a nyomdaszok nyakan” a valsag,
tobbszor is alkalmunk volt hirt adni

azokrol a pazar rendezvé-
nyekrdl, amelyekkel vala-
mely beszallito cég kedves-
kedett partnereinek, vevoi-
nek. Azutan — nagyon kevés
kivétellel — vége szakadt az
ilyen jellegli programoknak.

A partners Kft. jovoltabol
most viszont feléledni latszik
e ,,nemes hagyomany”’, ami
azért kiilonosen drvendetes, mert tjra
bizonyossagot nyer, hogy egy iizleti
kapcsolatban legalabb akkora szerepe
van a személyes nexusnak, mint maga-
nak a terméknek, lett Iégyen barmir6l
is sz0. S mig ez utobbi téren nem na-
gyon van kardinalis kiilonbség az azo-
nos szegmenseknél, az emberi kapcso-
latok mindségében annal inkabb.

A csomagolos piac kildtasairol, a
csomagoloanyag-gyartasrol az altala-
nos szakmai koz-
vélekedés azt
tartja, hogy csil-
logo.

Haat — mint
megtudtuk — le-
het az, de ezen a
tertileten sincs
kolbaszbol a ke-
rités. A flexdsok
egyrészt éppugy
kiizdenek, mint a
mas technoldgia-
val és mas piacra
dolgoz6 nyom-
daszok, azaz: ne-
kik is proaktiv

modon kell ,,megkinalni” a
sajat piacukat valami olyan
termékkel/termékekkel,
amelyre/amelyekre nem
tud a potencialis megrende-
16 nem-et mondani. Ennek a
piacpolitikanak az alkalma-
zasa éppugy szemléletvaltast
kivan a flexostol, ahogy a ha-
gyomanyos piacon tevékeny-
keddtdl is megkivanja. Es ez
— tobb minden mas mellett —
messze nem egyszerd...
Raadasul a flexi-
bilis csomagolo-
anyag piacat nagy-
jabol 70-80 szaza-
Iékban multi meg-
rendeldk és multi
szolgaltatok uraljak:
konszernszinten kot
tetnek a megallapo-
dasok, tehat a piac
ezen része gyakorla-
tilag ,,leosztottnak”
tekinthetd. A mara-
dék 20-30 szazalé-
kon szabad csak a
palya. Az viszont
kétségtelen, hogy ezen a hanyadon na-
gyon is csillogdak tudnak lenni a kila-
tasok, feltéve, ha korszert technologia
mellé korszerti szemlélet is parosul. A
partners altal kinalt megolddsok adotta
teszik a korszert technologiak alkal-
mazasat, a szemléletvaltas azonban
mindenkinél sajat magan mulik, ebben
legfeljebb segiteni, tdimogatni tud a
partners. H

llona

23



