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E 13 eves a partners

A Ratkovics Péter altal alapitott és vezetett partners

is azon cégek kozé tartozik, amelyek rogvest

a rendszervaltds évében kezdték meg miikodésiiket,

és noha az idok sordan profiljuk, kindlatuk néemileg
alakult, maga a cég toretleniil volt jelen a
nyomdaiparban. Elsok kozott voltak — ha nem az elsok —,
akik megismertették az dgazattal az akkoriban

a nyomdai elokészités terén forradalmi ujdonsagnak
minosiilo szamitdstechnikai megoldasokat, programokat
és berendezéseket, és azota is jellemzo a cégre

az innovativ technikai, technologiai megoldasok hazai
piacra torténo bevezetése, és persze az ehhez kapcsolodo
edukacio is. S mig kezdetben a klasszikus nyomdaipari
elokeszités allt tevékenységiik kozéppontjaban, az elmuilt
Jo par évben mar kizarolag a csomagoloiparra, ezen

beliil elsodlegesen a flexonyomoforma-készitésre,
valamint a csomagoloanyag-gyartas munkafolyamatainak

optimalizalasara koncentralnak. Persze, ha valamelyik partneriiknek

keskenypalyas flexoberendezésre vagy éppen egy kivagora van sziiksége,
akkor sem jonnek zavarba, hiszen ez is portfoliojuk része.
A sziiletésnap kapcsan azonban nem a partners kinalatarol beszélgettem

Ratkovics Péterrel...

@ Egész massal foglalkozik a

partners ma, mint amivel 25 évvel

ezelott kezdett... Kozds pont azon-
ban egyrészt a nyomdaipar, mds-
részt az, hogy ,,miifajon” beliil most

is a legujabb innovaciok jelentik a

kinalatot.

—Ez igy igaz! Mi a szamitastech-
nika feldl érkeztiink, és ez alatt a 25
¢év alatt mindig ugy valtozott az
aktualis portfolionk és tevékenysé-
giink, ahogy a technika, technoldgia
fejlédott, illetve a piac mozdult.
Pontosabban: a piaci igényeket inkabb
felkeltettiik azzal, hogy megmutattuk,
milyen technikai ujdonsagokat terem-
tettek, teremtenek a fejlesztések. Egy
cég talpon maradasahoz elengedhetet-
len a nyitottsag az ujdonsagok felé, a
piaci folyamatok id6ben torténd

felismerése, €s persze a batorsag az
esetleges valtasokhoz.

@ Es mindezt persze, jo

ritmusban...

— A ritmussal olykor baj volt: hiszen
nem egyszer fordult eld, hogy nagyon
~-megeldztiik a korunkat”, azaz olyan
megoldasokat ismertettiink meg és
kinaltunk az agazatnak, amelyekre
még nem érett meg a piaci fogadoke-
pesség. De mi mindig is ugynevezett
kis cég voltunk (és vagyunk), éppen
ezért a legelsd szempontunk a stabili-
tasunk megorzeése volt, ezért tobb
labon igyekeztiink allni. Amikor an-
nak idején behoztuk példaul a szami-
togépes kiadvanyszerkesztés, eloké-
szités berendezéseit és programjait,
nemcsak eladasra kinaltuk, hanem mi

magunk is miikodtettiink egy sajat
studiot, amely egyben bemutato
mihelyként, amolyan workshopként is
funkcionalt. Es muszaj is volt, hogy
igy legyen, hiszen egy vadonatuj
technologidt szerettiink volna megis-
mertetni a szakmaval. Ugyanakkor mi
magunk is vallaltunk kiadvanyszer-
kesztést, nyomdai eldkészitést, igy
megoldottuk, hogy napi bevételiil is
szolgaljon. Ezzel egyiitt nem jelentet-
tiink konkurenciat az akkoriban alaku-
16 DTP studidknak, hiszen joszerint
hatartalanok voltak e téren az tizleti
kilatasok.

@ Tehdt a stabilitas mindenkori
megteremtése szolgaltat alapot a
mindenkori elrugaszkodasokhoz?



PRINTIIH

— Igen: mig egyrészrol ,.ketyeg” a
cég, hozza a mindennapok normalis
miikddésével a bevételeket, addig én
folyamatosan jartam €s persze most
is jarom a nemzetkdzi kiallitasokat.
Feltérképeztem fel azokat az ujdonsa-
gokat, amelyek a hazai piacot
érdekelhetik.

@ Azért az mindig jellemzd a
partnersre, hogy — miként az imént
fogalmazott — ,,megeldzi a korat”,
azaz olyan megoldasokat kindl,
amely mellé elengedhetetlen az
edukdcio is...

— Tény: annak idején a FairPrint is
azért sziiletett, hogy az agazat hazai
szerepléinek minél szélesebb korével
megismertessiik a szamitdgépes szer-
kesztésben 1év6 lehetdségeket, és
egyben felkeltsiik benniik az igényt
az alkalmazasara, amely persze azt is
szolgalta, hogy a megoldas tekinteté-
ben hozzank, vagy éppen valamelyik
masik beszallitohoz forduljanak.

Emlékszem az egyik els6 Fair-
Printre, amelyen Kelemen Gyuri még
az Agfa képviseletében tartott el6-
adast a digitalis fényképezdgéprol,
majd eldvett a zsebébdl egy kis
noteszszertiséget, és mutatta, hogy
ezen tartja a csalad fényképeit. Ezt
kovetden pedig azt ecsetelte, hogy
konnyen lehetséges, hogy par éven
beliil mindenki valamifajta , kiityiin”
fog képeket, illetve egyéb adatokat
tarolni. Jol kirohogtiik... Aztan csak
korbe kell nézni: teljesen igaza lett!

De visszatérve az edukaciohoz: a
mai napig sem pusztan eladunk ,,va-
lamit” a partnereinknek — legyen az
gép, szoftver vagy barmilyen mas
megoldas —, hanem tevékenységiink
alapvetden szerves része, hogy hoz-
zasegitsiik a vonatkozo legfrissebb
tudas megszerzéschez is.

E nélkiil nem megy — legalabbis
nalunk nem!

@ A kezdeteken kiviil, amikor

mindannyian rendelkeziink a ,,vak

10 batorsdagaval”, melyik idészakot

élvezte leginkdabb az eltelt évekbdl?

— Hala istennek, tobb ilyen nagyon
¢lvezetes id6szak is volt: az egyik,
amikor a szkennerekkel kezdtiink
foglalkozni, mert gazdasagilag is és
szakmailag is egy nagyon jo id6 volt,
raadasul kiélhettiik ,,misszionariusi”
éniinket is, hiszen megint csak mi
ismertettiilk meg ezt a technologiat az
agazat széles korével. Hosszu cikkso-
rozat jelent meg err6l a PRINTinf6-
ban is... Amit még nagyon élveztem,
az a digitalis nyomtatas kezdete volt:
a PXP Els6 Magyar Digitalis Nyom-
da alapitojaként Magyarorszagon
els6ként valositottuk meg az ipari
szintll digitalis nyomtatast.

@ Emliékszem rad: akkordk voltak
még a berendezések is, mint taldan
Neumann Janos elsé szamitogépe:
szobanyi...

— Igy igaz, és persze, a tuddsa meg
sem kozelitette a jelenlegiekét. Min-
denesetre maga a csoda volt, amiben
rdadasul nagyon hittiink. Az ,,uttor6-
ség” azonban ritkan rentabilis. ..
Ezzel egyiitt, nagyon 0riilok, hogy
része lehettem ennek a projektnek is.

@ Melyik volt a ,,legfdjobb 10”,

amire tettek?

— A CTP megjelenését Oriasi atto-
résnek éreztiik — és az is volt egyéb-
ként. Mi is elkezdtiink forgalmazni
CTP berendezéseket, csakhogy — el-
lentétben a tobbi beszallitoval — ne-
kiink nem volt hozza sajat CTP leme-
zlink, igy nem tudtunk igazan ver-
senytarsak lenni... Meglehetésen na-

gyot buktunk vele, de olyannyira, hogy
kénytelenek voltunk leépiteni, példaul
megsziintetni a sajat studionkat.

@ Es melyik a ,,befuto”?

— Azt gondolom, hogy a csomago-
loipar, pontosabban a flexdel6készi-
tés felé valo fordulasunk nyugodtan
nevezhetd annak. Az ESKO-val és
DuPont-nal — csakhogy a két legna-
gyobbat emlitsem — valo sokéves
egylittmikodés, a megszerzett tudas
¢és a tapasztalatok messzemenodkig
lehetove teszik, hogy a legprofesszi-
ondlisabb partnerei legyiink a hazai
flexos tarsadalomnak, s6t ma mar
nemcsak a hazainak. Mi biztositjuk
tobb bolgar, roman, illetve horvat
ESKO- ¢és DuPont iigyfél szamara a
technikai- és szervizsupportot és
részben a képviseletet is. A partners
sohasem pusztan eszkozoket szallit
partnereinek — legyenek azok beren-
dezések vagy szoftverek —, hanem
komplett megoldasokat, inkabb
vagyunk nevezhet6k szolgaltatoknak,
semmint kereskedonek. A beszallito
partnereink ezt nem ritkan a szemiink-
re is vetik...

Visszatérve a flexo-el6készités
teriiletére, illetve az automatizaciora:
érdekes tapasztalat, hogy példaul
Bulgariaban négy flexobnyomda is
hasznalja az ESKO workflow prog-
ramjait, illetve a jovahagyasra a web-
es feliiletet, azaz a ,,felh6t”, mig na-
lunk ez utobbit még senki... Ugyan-
akkor mas teriileten szaz évvel van-
nak elmaradva a magyar nyomda-
ipartol.

@ Van olyan, amit megbdnt az
elmult 25 évbol?
— Maximum azt, hogy mar eltelt,
és mar nem vagyok 30 éves... Hl
llona
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