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Kongsberg, Esko és AXYZ termékek a partners Kft.-tol

Mindenki szamara elérheto
ko y 4 I y 4 [ V{4 Y 4
A partners Kft. két évtizede van jelen a Sign ipardgban a vitat-
hatatlanul kivdl6 minéségii Kongsberg kivagoasztalokkal, az
Esko Sign&Display piacra optimalizdlt szoftvermegolddsaival
és az AXYZ professziondlis CNC maroberendezéseivel. Ezeket a
beruhdzdsokat mindeddig els6sorban a nagyobb gydrték

engedhették meg maguknak, de informdcidink szerint a cég
erételjesen nyitott a kisebb és kozepes vdllalkozdsok irdnydba
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is. Errdl kérdeztiik Ratkovics Pétert, a partners Kft. iigyvezetdjét
és Szépkuthy Esztert, a cég kereskedelmi képviseldjét.

Sign: Milyen valtozasok vannak az
Esko és az AXYZ uzletpolitikajaban,
hogyan valt lehetévé a nyitas a , ki-
csik” felé?

SzE: A Kongsberg termékpalettajat
jelent6ésen atstrukturdlta az Esko az
utdbbi években. Erre elsésorban a
novekvé eurdpai és kinai konkurencia
és az ugyancsak névekvé piaci igény
miatt volt sziikség. Nem csak nélunk,
de a tobbi orszagban is a minéség és
teljesitmény mellett a versenyképes

ar a leginkdbb meghatéarozé. Sokan
a beruhdazasi keret szikdssége mi-
att kompromisszumot kotnek az elsé
ilyen jellegl beruhdzasnal, olcsébb,

partners

kevésbé professzionalis berendezést
szereznek be. Az Esko olyan médon
alakitotta at a Kongsberg termékpa-
lettdt, hogy a minéség megdrzése
mellett mind teljesitményben, mind
kiépitettségben skalazhatd berende-
zéseket jelentetett meg - természe-
tesen ennek megfelel6en az alacsony
arkategoriakbol kiindulva. A beren-
dezések 2 csaladra, az X és C tipusra
oszthatok, de ezeken beliil megjelen-
tek a kisebb sebesség, kevésbé au-
tomatizalt mikodést biztosito, belé-
pé szintl és -aru termékek is. Emellett
tipuson bell a legkisebb berendezés




A sign & display ipar vezeté megoldasai

Szoftveres el6készités

i-cut Suite

- Kifuto generalas
- Nyomtatdsi és vagasi file elkészitése
egy munkafolyamatban
- Alapanyag specifikus kiloves
- Regisztracios jelek automatikus felhelyezése

Kivitelezés
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Kongsberg Infinite
Kivételes minoség Az iparag valtozatos, _
figyelemre mélto aron szemeélyre szabhatd CNC rendszere

Kérje ajanlatunkat!

- Tars a megoldasban
06-30-934-6594 | eszter@partners.hu | www.partners.hu
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is upgrade-elhet6 akar a legnagyobb-
ra is a késébbiek folyaman, igy a gé-
pek kiépitettsége egyutt tud néni a
céggel és a piaci igényekkel. A belépd
szint( konfiguracidk ara viszont ver-
senyképes barmelyik (akar kinai) ha-
sonlo6 gép araval is!

RP: Feltétlentl emlitést érdemel,
hogy az Esko nagyon komoly szoft-
verfejlesztéseket végzett mind a
Kongsberg-ek vezérlése, mind az
anyagok el6készitése, ellendrzése
és hatékony feldolgozasa tekinteté-
ben. Az i-cut Suite szoftver példaul
kifejezetten ennek az ipardgnak ad
olyan megoldast, amivel alapanyag
specifikusan nagyon gyorsan el6 le-
het késziteni a kiilonb6z6 (vagy akar
kiilonb6z6 Ggyfelektél érkezd) grafi-
kai elemeket tartalmazo kilovéseket,
be lehet allitani a kifutdkat, feltenni
a regisztracios jeleket stb. Ebbél a
programbdl ezek utdan mar csak egy
gombnyomas lementeni a nyom-
tatasi file-t, és kilon a vagogépre
szant vagasi file-t, biztositva ezzel a
pontos kivitelezést. Ugyfeleink visz-
szajelzése alapjan a szoftver haszna-
lataval jelentésen csdkkent az el6-
készitésre szant id6, és a kilonbo6z6
csatornaktol érkezé grafikakbol ere-
d6 nehézkes feldolgozasa, ugyanak-
kor maximalizélni tudjak az anyag-
kihasznalast, ami ezen a terlleten, a
draga alapanyagok miatt szintén na-
gyon fontos szempont. Mivel ezek a
fejlesztések a gépekkel ,egy kézbdél”
szarmaznak, tokéletes, biztonsagos
és hatékony feldolgozast biztosita-
nak mar a legkisebb kivagdégéppel
is! Kevesebb grafikai el6készit6 kell,
és sokkal konnyebb pl. operatort ta-
lalni a géphez, mivel valdban csak a
gép mechanikai mikodtetésére kell
6ket kiképezni! Ezek a szoftverek
mar havi par 10.000,- Ft-os koltség-
gel el6fizetheték, a gépeket vezérld
iPC szoftver pedig attekinthet6vé,
tervezhetdvé teszi a gyartas folya-
matat is.

Sign: Egyszdval ez azt jelenti, hogy
egy néhany fés csaladi vallalkozas
szamara sem elérhetetlen a csucs-
technolégia?

RP: Pontosan. Akar 15-20 millié forin-
tos beruhazasi keretbél megvalésitha-
t6 egy komplett (és komplex) munka-
folyamathoz sziikséges technoldgia,
mely a késébbiek soran, igény ese-
tén tovabbfejlesztheté. Mindemellett
ezekhez a gépekhez és szoftverekhez
Magyarorszagon a partners Kft. egye-
dildlléan jo szerviz és tamogatasi hat-
teret biztosit.

Sign: A partners altal forgalmazott
AXYZ berendezések nem jelente-
nek belsé konkurenciat az Esko ter-
mékeknek?

SzE: Természetesen nem, errél mind-
két gyartoval egyeztettiink, miel6tt
a cég termékpalettajat az AXYZ gé-
pekkel bovitettiik volna. Nagyon fon-
tos kulonbség a két gép kozott, hogy
mig a Kongsberg egy marasi lehet6-
ségekkel rendelkezé vagogép, addig
az AXYZ egy vagasi lehetéségeket is
biztosité professzionalis, 3 tengelyes
CNC marégép. Ebben a tekintetben a
Sign-os piac is két részre bonthato, az
Ugyfelek termékeikkel szintén egyik
vagy masik irdnyba fokuszalnak. Az
AXYZ tokéletes valasztas, ha valaki
tulnyomorészt plexi, fém, fa, kompo-
zit- és habanyagok feldolgozasat vég-
zi, mig a Kongsberg az optimalis va-
lasztas akkor, ha papir, hullamkarton,
reboard, vinyl, habositott PVC és kom-
pozit anyag alkotja a termékek tilnyo-
mo részét. Az AXYZ ,iparibb” gép, a
Kongsberg akar irodai jellegt kornye-
zetben is elhelyezheté.

RP: Szerencsére mind a Kongsberg-et
vezérlé iPC szoftver, mind az AXYZ-
hoz ajanlott V-Carve Pro szoftver kom-
patibilis a munkafolyamatokat haté-
konyabbd tevé Esko szoftverekkel, igy
ezek lehet6éségei barmelyik gép va-
lasztasa esetén teljeskorden kihasznal-
haték. Az optimalis megoldast persze

az jelenti, ha egy, a Sign piac minden

szegmensére dolgozd cég mindkét
gépet beintegralja a rendszerébe, de
ehhez mar valéban nagy volument
megrendelésre van sziikség mindkét
vonalon - szerencsére van mar ilyen
cég is az ugyfeleink kozott...

Sign: Az el6zéek alapjan tehat az
tgyfélnek kell dontenie arroél, mire
szeretne beruhazni?

RP: Donteni mindig és mindenben az
tgyfélnek kell... Mi azonban mindig
meglatogatjuk személyesen leendé
Ugyfeleinket, végig nézzlik termékei-
ket, a felhasznalt anyagokat és a jelen-
legi munkafolyamatot, majd ezutan te-
szlink javaslatot a szamukra optimalis
megoldasra. Az is el6fordul, hogy alter-
nativ ajanlatot teszlink, hiszen vannak
olyan hatarteriletek, ahol nem is olyan
egyszerU elsére megmondani a ,tutit”,
érdemes a jelenen tulmenden alapo-
san megvizsgalni a jovébeni terveket,
a fokuszban levé Ugyfél- és termékkort,
és ezekhez igazitani a beruhdzast.

Sign: Akkor ez Iényegében egy tech-
noldgiai és lzletfejlesztési konzul-
taciés tevékenység. Mi ennek a dija?
RP: Valoban az, de természetesen ki-
[6n dijazas nélkul csindljuk. A partners
30 éves fennallasa alatt a mi szemléle-
tlnk és lzletpolitikdnk alapjan szeret-
nénk mindenkinek olyan megoldast
ajanlani, szallitani, hogy (még ha nem
is ndlunk beruhdz a végén) j6 emléke-
zetlikben tartsanak meg, hosszutavu
partner(s)ként!

Sign: K6szonjiik a beszélgetést!





